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Grupo Femago concluye la campañ a
con 150 millones euros de facturación
La subasta almeriense consigue un cierre positivo pese al mal comienzo de temporada e Le respalda n
más de 70 años de tradición, productos hortofrutícolas de excelente calidad, innovación y confianz a

Carmen Pérez / ALMERÍA

Femago es una de las subastas
con más solera del poniente alme-
riense . Desde qué se creó a finales
de los años 30 ha ido creciendo ,
siempre adaptándose a las exi-
gencias del mercado y del pro-
ductor, hasta lograr hacerse un
nombre dentro del campo alme-
riense . A mediados de 1960 inau-
guraron las' instalaciones de 'La
Costa' . Esta primera transforma-
ción empresarial prosigue con la
apertura de las instalaciones de
`Puesto Rubio' y a finales de lo s

1 años 70 se constituye la sociedad
que en 1992 tiene su última evo-
lución hacia lo que hoy es Femag o
este periodo, con las incorpora-
ciones de subastas como Agru-
pahnería y Agrocastell en el últi-
moperiodo .

La campaña agrícola 2009-
2010 está tocando a su fin y, mien-
tras que a la mayoría de empresas
hortofrutícolas no les salen las
cuentas, Femago ha conseguido

I mantenerse . Admiten que el co-
mienzo de la temporada fue ne-
fasto debido a la gran cantidad de
producto y los bajos precios, si n
embargo, a falta de cerrar julio y
agosto, la facturación está en tor-
no a los 150 millones de euros,
pudiendo haber una diferencia d e
más-menos el 3%, pero con cifra s
muy similares a las anteriores .

I Begoña Góngora, presidenta de
Femago, afirma que "la campaña
de invierno y primavera han ido
muy bien, lo que nos va a permitir
cerrar el año positivamente . Ade-
más, los meses de verano se pre-
vén también positivos, en julio es-
tamos teniendo buenos precios y
el volumen sigue creciendo en es -
os meses" .

Al preguntar por las claves de Begoña Góngora, presidenta de Femago .

Finanzas y Agricul '

HECTÁREAS DE CULTIVO
Prácticamente la totalida d

del terreno se dedica a l a

producción integrada, qu e

sigue imponiéndose

En las instalaciones de Femago se muevert unos 450 trabajadores diariamente .

Begoña Góngora
es un ejemplo de
progreso continuo

Con tan sólo 34 años esta jo-
ven almeriense lleva las rien-
das de una de las empresas lí-
deres del sector agrícola de l a
provincia . Comenzó estudian-
do Economía en el CEU de
Madrid y, pese a que cuenta
con una amplia experiencia e n
el sector debido su tradició n
fámiliar, Begoña ha seguid o
aumentando su formació n
con la MSC en Política Inter-
nacional de la Universidad de
Edimburgo, el Curso de Exper-
to en Gestion y Dirección d e
Empresas de UAL y actual-
mente cursa el Programa d e
Alta Gestión para directivo s
de empresas agroalimentaria s
del lnstituo San Telmo. Para
Femago también tiene proyec-
tos de mejora, como la asis-
tencia a ferias en las que pro-
mocionarse. Asistirán a Fui t
Attraction (20-22 de octubre
en el Ifema de Madrid) y e n
Fuitlogística (3-6 de febrero
en Messe Berlin) .

su éxito : "Creo que es la seriedad,
somos una empresa con una gran
tradición, ya son tres generacio-
nes desde que se creó la empres a
que ha crecido yha ido innovando
durante estos años" . A lo que ha
de añadirse la excelente calidad
de los productos que ofertan y las
tres claves que conforman su sello
corporativo de identidad : "La tra-
dición, que avala un valiosísimo
conocimiento del sector, la inno-
vación, que permite avanzar y
continuar en el mercado, yla con-
fianza, tanto para los agricultore s
como para los clientes" .

Varios centros en Almería y
Granada permiten distribuir su s
productos durante todo el año ,
principalmente a nivel nacional,
aunque también están presentes
en todos los mercados europeos ,
sobre todo en Alemania . Ofrecen
una amplia gama de pimientos ,
pepinos, calabacines, berenjenas,

tomates, melones y sandías. Des-
tacando el tomate de Agrupalme-
ríay el pepino de Agrocastell .

En vistas al tratado agrícola re-
cientemente aprobado entre la
UE y Marruecos, Bègoña declara
que no se plantea ahora ni en un
futuro invertir en el país alauí,
"creemos que aquí existe todavía
margen para crecer con una cier-
ta restructuración del sector " .

Femago apuesta por la lucha in-
tegrada casi en la totalidad de su .
terreno de producción . De este
modo, es posible ofrecer produc-
tos rentables, sanos yllenos de sa-
bor gracias al uso de enemigo s
naturales para controlar plagas
en los cultivos en combinación
con fitosanitarios de bajo impacto
ambiental, reduciendo de mane-
ra importante el uso de producto s
químicos nocivos para la salud y
que degradan elsuelo y otros re-
cursos naturales .
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